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La Riberti Antinfortunistica nasce nel 1958 con
Francesco Riberti.

La ripercorrono il Figlio Luigi e il nipote Francesco, che
sono stati capaci di sviluppare l’attività avviata dal
capostipite e di riorganizzarla al momento opportuno e
secondo le mutate condizioni del mercato.

Competenza, Consulenza e Affidabilità, insieme alla
capacità di tenere costantemente aggiornati gli aspetti
normativi del settore, sono gli elementi distintivi della
nostra impresa che da oltre 60 anni opera nella
consapevolezza che porre la massima attenzione alla
qualità dei prodotti e fornire il necessario supporto
tecnico-consulenziale, siano i migliori “ingredienti” per
guidare i nostri Clienti nella scelta dei prodotti più
calzanti alle loro esigenze.

I Punti di Forza
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Gli oltre 60 anni di esperienza sul mercato
ci hanno dato prima di tutto la possibilità
di esplorare e conoscere molto bene il
nostro territorio sia rispetto alle attività
presenti, sia rispetto alle opportunità che il
contesto imprenditoriale, istituzionale ed
economico offre.

Tale esperienza, unita al prezzo coerente
rispetto alla qualità dei prodotti offerti e
l’adeguamento degli stessi alle esigenze
del nostro target di riferimento, ci colloca
oggi fra gli operatori del settore più attenti
e in grado di offrire un servizio
personalizzato
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In un Settore importante come
quello dell’Antinfortunistica le
approssimazioni non sono
consentite.

Ecco perchè l’analisi attenta di
norme e certificazioni sui DPI
sono per noi un fondamentale
punto di partenza
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3.
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La vasta esperienza nel nostro settore ci ha

insegnato che nulla va lasciato al caso.

Ascoltare sempre il Cliente prima di offrire

ha dato un forte contribuito alla nostra

formazione e ci ha permesso di fornire a

nostra volta il miglior supporto.

Crediamo che Compentenza e Consulenza

siano il primo strumento di vendita.

Il binomio perfetto per condurre il cliente

nella scelta più responsabile
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SAFETY
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Risolvere il problema è parte integrante

dei nostri processi operativi.

L’organizzazione interna, sempre

monitorata e via via riadattata, unita al

prezioso supporto del nostro network,

rende i nostri interventi sul cliente,

sempre più rapidi ed efficaci.
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Crediamo fortemente

nella crescita professionale di ogni nostra

Risorsa poichè sappiamo che “non è mai
abbastanza”

Desideriamo essere sempre in sintonia

con la crescita della nostra Impresa e ci

impegniamo per pianificare programmi di

training sui DPI che siano di successo

selezionando Docenti competenti e di

esperienza
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Innovazione
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La voglia di crescere e di

diversificarsi sono stati negli ultimi

anni un importate stimolo che ci

ha spinto a concentrarci sempre

di più su progetti innovativi come

ad esempio la formazione da

remote ed in autonomia sull’uso

corretto dei DPI prima di prelevare

I nostri articoli dai distributori

automatici.

Piccole/grandi trasformazioni o

importanti sfide, permettono di

competere su un mercato sempre

più globalizzato dove le idee fanno

la differenza W
o

rk
 W

it
h

S
ty

le
 

7.



Sponsorships
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La crescita dell’immagine del

nostro brand attraverso la

sovvenzione di iniziative anche di

carattere sportivo, è il miglior

modo per condividere i nostri

Valori offrendo un contributo alla

giovane collettività
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E- commerce
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Implementazione costante del nostro
e-commerce per adeguarlo alle esigenze
di un mercato sempre più esigente.

Per essere competitivi pensiamo che la
qualità del servizio reso sia una leva
importante.

Un servizio H24, affidabilità, qualità dei
contenuti e strategie di consegna rapida,
rendono felici i clienti e sono gli elementi
cardine del successo di questo canale di
vendita

9.



Logistica e Showroom
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Costruire una relazione più efficace con i cliente
richiede passione in tutte le attività della nostra
Impresa.

La LOGISTICA migliore è quella realizzata dopo
un’attenta mappatura degli spazi disponibili.

Il MONITORAGGIO automatico della movimentazione
merce permette di controllare step by step gli ordini.

Un MAGAZZINO capiente , ben organizzato ed ogni
settore codificato permette un dinamico reperimento
degli articoli ed una rapida elaborazione dei piani di
spedizione.

Un’area SPEDIZIONI ben strutturata facilita il
consolidamento della merce proveniente dai vari
picking e consente la razionalizzazione dei costi di
consegna

Lo SHOWROOM, rinnovato costantemente
nell’esposizione, la rotazione degli articoli e le vetrine
a tema generano ospitalità ed accoglienza
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Il nostro network 3000 Clienti Aziende

2000 Clienti Privati

300 fra Partner e Consulenti

Una rete sapientemente costruita col tempo e con 

dedizione, generando scambi di valori attraverso la 

condivisione delle reciproche competenze, sono il 

segreto per arricchire il proprio bagaglio di relazioni
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